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Sztuka

Ludzie od tysiecy lat tworzyli sztuke po to, aby upamietniac
wazne dla siebie wydarzenia, osoby, rzeczy czy miejsca. Materia,
w jakiej sztuka zostanie stworzona, nie ma wiekszego znaczenia,
gdyz réwnie dobrze moga to byé: figurka z kamienia kredowego,
topolowa deska dotknieta pedzlem samego Leonarda da Vinci czy
porcelanowa waza bedgca wtasnoscig ostatniej chinskiej dynastii.
O ile sama sztuka nie ma jednoznacznej definicji i granic, ponie-
waz ciggle sie zmienia i ewoluuje, o tyle wszystkim nam kojarzy
sie z czyms pieknym, poruszajgcym i poniekgad wyrafinowanym.

Aby tworzy¢, docenia¢ lub przezywaé sztuke, trzeba byc¢
w pewnym sensie spetnionym cztowiekiem, ktérego nie ogra-
niczajg problemy dnia codziennego. Nie dotyczy to wytgcznie
czasOw wspotczesnych — dziato sie tak wiasciwie w catej histo-
rii ludzkosci: odkad tylko cztowiek byt w stanie wyprodukowac
wiecej zywnosci, niz sam moégt skonsumowac. Im mniej czasu
zajmowato mu zdobywanie pozywienia, tym wiecej czasu mogt
poswieci¢ na wyzsze cele. Nie bez powodu potrzeby uznania,
prestizu i samorealizacji zostaty umieszczone w gornych par-
tiach piramidy potrzeb amerykanskiego psychologa Abrahama
Maslowa'%.

105 https://www.simplypsychology.org/maslow.html (dostep: 20.01.2021).
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Potrzeba samorealizacji:
estetyczne i poznawcze

Potrzeba uznania:
respektu, stawy i dobrego
statusu spotecznego

Potrzeba przynaleznosci

Potrzeba bezpieczenstwa

Potrzeby fizjologiczne

Piramida Maslowa
Zrédfo: opracowanie wlasne na podstawie simplypsychology.org.

Innymi stowy: warto byto nakarmic¢ kogos, kto umilit nam czas
swojg kreatywnoscig i stworzyt dla nas cos$ unikalnego. Dlatego
mozni tego Swiata przez dziesieciolecia lubowali sie w sponsoro-
waniu artystow i zlecaniu im wykonania mniej lub bardziej rozpo-
znawalnych dzisiaj dziet sztuki. Tak wtasnie powstat sponsoring
sztuki, szerzej znany obecnie pod okresleniem mecenatu sztu-
ki — pochodzgcym od nazwiska Gajusza Cilniusza Mecenasa,
rzymskiego polityka styngcego ze swojego zamitowania do sztu-
ki i kultury, co wyrazat przez hojne datki.

Wszystko to sprawia, ze sztuka stanowi dla nas co$ niezwy-
ktego, tajemniczego, a niekiedy wrecz luksusowego lub ekstra-
waganckiego. Tylko w jakim celu pojawia sie w ksigzce o inwe-
stycjach i co to wszystko ma wspdélnego z naszymi pieniedzmi?
Wbrew pozorom wiele, poniewaz rynek sztuki stat sie kolejnym
hitem w$rdd inwestorow (ku uciesze sprzedawcow réznorakich



Linwestycji alternatywnych”), a liczba sprzedanych dziet sztuki na
tej fali popularnosci ciggle rosnie.

Globalny rynek sztuki: wartosc i liczba transakcji
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Globalny rynek sztuki
Zrédto: ,The Art Market 2020”, An Art Basel & UBS Report.

Rozgtosu tego typu inwestycjom niewatpliwie dodajg kolejne
rekordy na rynku sztuki, ktore lotem btyskawicy obiegajg wszyst-
kie media i rozgrzewajg wyobraznie potencjalnych inwestorow.
Warto tutaj wspomnieé miedzy innymi o obrazach ,Salvator Mun-
di” Leonarda da Vinci (istnieje sporo watpliwosci co do prawdzi-
wego autora tego dzieta'®), sprzedanym w 2017 roku za kwote
450,3 miliona dolaréw'’, oraz ,Interchange” Willema de Koonin-
ga, sprzedanym w 2015 roku za kwote 300 miliondw dolarow',

196 https://www.art-critique.com/en/2020/11/annalisa-di-maria-links-drawing
-to-leonardo-da-vinci/ (dostep: 2.02.2021).

107 https://lwww.nytimes.com/2017/11/24/arts/design/salvator-mundi-leonardo.
html (dostep: 2.02.2021).

18 https://www.telegraph.co.uk/news/worldnews/northamerica/
usa/12169527/Billionaire-paid-500-million-for-abstract-expressionist-pa-
intings-in-record-art-deal.html (dostep: 2.02.2021).
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Niestety sam rynek sztuki jest o wiele bardziej zagmatwany,
niz sie na pierwszy rzut oka wydaje, a co najwazniejsze — nie
ma zbyt wiele wspdlnego z wolnym rynkiem oraz prawem popy-
tu i podazy. Na rynku sztuki ceny sg ustalane dosy¢ arbitralnie
przez waskg grupe ludzi. Niekiedy motywacjg do odpowiedniego
ustalenia ceny dzieta danego artysty sg sprawy tak przyziemne
jak... podatki.

Istnieje wiele prac na temat obiektywnych sposobdéw wyce-
niania sztuki, jednak nie ma na to prostego matematycznego
wzoru. W teorii liczg sie takie cechy jak wielkos¢ dzieta, reputa-
cja artysty, reputacja dilera, a takze — co dosy¢ wyjatkowe przy
inwestycjach — reputacja kupujgcego. Co ciekawe, wartos¢ es-
tetyczna samej pracy jest wiasciwie pomijalna — czego zapewne
doswiadczyto wiele osdb patrzacych na obrazy wyceniane na
setki tysiecy dolarow, a sktadajgce sie z plam lub kresek god-
nych dokonan artystycznych przecietnego pieciolatka.

Tutaj wiasnie pojawia sie wspomniany wczesniej problem in-
westowania w sztuke — ceny ustalane sg najczesciej zupetnie ar-
bitralnie. To, czy jakis obraz lub rzezba bedg warte w przysztosci
wiecej, zalezy w gtbwnej mierze od tego, czy komus bedzie sie
to optacato. Oczywiscie nie chodzi o samego drobnego inwe-
stora, ktory dat sie namowi¢ na wytozenie pieniedzy na dzieto
~,mtodego i perspektywicznego artysty”, ale o interesy wszystkich
posrednikéw i duzych inwestorow, czesto powigzanych towarzy-
sko ze wspomnianymi posrednikami. Innymi stowy: inwestowa-
nie w sztuke nie jest inwestowaniem w sztuke samg w sobie,
a jedynie obstawianiem, czy kiedy$ ktos z insiderow rynku sztuki
bedzie miat interes w podbiciu ceny innych dziet danego artysty,
ktorego prace inwestor bedzie miat w swojej kolekcji.

Warto tez zauwazy¢, ze sztuka nie ma jednej ceny. Na rynku
sztuki wystepuje niekiedy praktyka dostosowywania ceny do ku-
pujgcego i jego ,prestizu”. Inng cene moze dostaé przedstawiciel
rodziny krolewskiej, a inng — kto$, kto wejdzie do galerii z ulicy.
Prestizowi nabywcy bardzo dobrze dziatajg na pozostate dzieta
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danego artysty, dlatego tacy kupcy sg szczegodlnie cenieni przez
galerie i domy aukcyjne. To jeden z gtéwnych powodow, dla kto-
rych galerie sztuki niechetnie stosujg plakietki z cenami. W 1988
roku Nowy Jork prébowat zakaza¢ tego typu praktyk, wprowa-
dzajgc regulacje zwang Truth-in-Pricing'®, ktéra zmuszata gale-
rie do podawania cen. Byt to efekt otrzymywanych przez depar-
tament spraw konsumentéw Nowego Jorku skarg dotyczacych
manipulacji cenowych, ktére komisarz departamentu okreslit
jako ,endemiczne” dla rynku sztuki. Rezultat byt jednak taki, ze
niektére galerie wolaty ptaci¢ kary, niz ujawnia¢ swoje ceny.

Mogtoby sie zatem wydawacé, ze bardziej wolnorynkowg —
a tym samym lepiej odwzorowujgcg sity popytu i podazy — formg
handlu sztukg sg aukcje. Nic bardziej mylnego! Po rynku krgzg
plotki, ze domy aukcyjne niekiedy dogadujg sie z kupujgcym na
okreslong cene'?, a jesli cena wylicytowana przewyzszy te umé-
wiong, 6w kupujgcy dostanie procent od réznicy, jesli przegra
licytacje, lub znizke, jesli wygra.

Kolejng sztuczka, jakg czasami stosujg prowadzacy licytacje,
jest praktyka zwana chandelier bidding™', czyli licytacja na zy-
randol. To doktadnie to, co wynika z nazwy, a konkretnie wska-
zywanie przez aukcjonera nad gtowami ludzi na koniec Sali — na
wspomniany zyrandol — i wykrzykiwanie swojej ceny. Ma to spra-
wi€ wrazenie, ze na dane dzieto popyt jest wiekszy niz w rzeczy-
wistodci, a tym samym ma zacheci¢ innych licytujgcych do skfa-
dania coraz wyzszych ofert kupna. Ta praktyka jest dosy¢ dobrze
znana w $wiecie sztuki, co przyczynito sie do préb jej zakazania
lub uregulowania — w wiekszosci przypadkow nieskutecznych2,

199 https://www.nytimes.com/1988/02/10/arts/art-galleries-told-to-post-prices.
html (dostep: 10.02.2021).

"0 https://www.huffpost.com/entry/art-market-opacity-and-regulation-ny-ti-
mes_n_2566927 (dostep: 10.02.2021).

" https://itsartlaw.org/2018/07/24/the-chandelier-in-the-phantom-of-the-auc-
tion/ (dostep: 10.02.2021).

"2 https://www.artnews.com/art-news/news/legislators-seek-to-stop-chande-
lier-bidding-at-auction-1563/ (dostgp: 20.02.2021).
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Jeden z najbardziej namacalnych przyktadow na zawyzanie cen
stanowita polska spoétka zajmujgca sie obrotem dzietami sztuki
— Abbey House. Po zaprzestaniu dziatalnosci tego domu aukcyj-
nego ponowna wycena dziet sztuki przez zarzad spotki ARTnews
(nastepce Abbey House) spowodowata obnizenie wartosci po-
siadanych przez Abbey House dziet sztuki o bagatela 80%'".

Tylko jakie to wszystko ma znaczenie dla inwestora, skoro
ceny bywajg manipulowane w goére? Przeciez w inwestycji wia-
$nie o to chodzi, aby ceny rosty — niezaleznie od tego, czy powo-
dujg to sity rynkowe, czy rézne watpliwe praktyki waskiej grupy
ludzi. Problem polega na tym, ze najbardziej spektakularnie ro-
shg ceny dziet, ktére zostang autorytarnie wybrane do wzrostéw,
a nie tych, ktore sg obiektywnie najlepsze (jesli w przypadku
sztuki mozna uzy¢ takiego okres$lenia) i ktére sg w posiadaniu
drobnych inwestorow. Korzysci z wysokiej wyceny dziet sztuki
moga by¢ bardzo przyziemne i wykracza¢ daleko poza sam zysk
kapitatowy: od korzysci podatkowych™* az po pranie brudnych
pieniedzy'®. W ekstremalnych przypadkach sztuka znajduje za-
stosowanie w dziataniach stuzb specjalnych lub nawet w wojnach
ideologicznych — CIA wykorzystata (lub nawet w pewnym sensie
stworzyta) sztuke nowoczesng do walki ze Zwigzkiem Radziec-
kim'. Sztuka ta miata za zadanie pokaza¢, ze $wiat zachodni
jest otwarty na kreatywnos$c¢ i wolne umysty — w przeciwienstwie
do socrealistycznej i topornej sztuki ZSRR.

Sztuka jest réwniez kuszgca dla przestepcow z kilku prostych
powodow: gotdwkaprzy zakupie niezostawiasladéworazstosunek
wartosci do objetosci jest atrakcyjny ze wzgledow logistycznych.

"3 https://dziennikpolski24.pl/wielka-klapa-na-polskim-rynku-sztuki/ar/c3-
3545117 (dostep: 12.02.2021).

"4 https://www.morganstanley.com/articles/art-of-donating-art  (dostep:
12.02.2021).

"5 https://edition.cnn.com/2020/07/29/business/art-money-laundering-sanc-
tions-senate/index.html (dostep: 12.02.2021).

"6 https://www.independent.co.uk/news/world/modern-art-was-cia-we-
apon-1578808.html (dostep: 12.02.2021).
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Przyktadowo przy obecnej cenie ztota (1 kilogram = 56 673 USD)
pot tony tego metalu bytoby warte 28,3 miliona dolaréw — cena
nie wzbudzajgca wiekszych emocji na rynku sztuki, a samo
przetransportowanie jednego obrazu jest o wiele fatwiejsze niz
przetransportowanie 500 kilogramoéw ztota. Co znamienne, kiedy
w 2010 roku meksykanski rzad wprowadzit prawo wymagajace
wiekszej ilosci informacji na temat kupujgcych dzieta sztuki oraz
pochodzenia ich gotowki, sprzedaz dziet sztuki spadta drama-
tycznie (od 30% do nawet 70%)"".

Najwiekszym sprzymierzehicem rynku sztuki sg natomiast
podatki — a wtasciwie ich unikanie, co pokazata miedzy innymi
afera Panama Papers, w ktorej sztuka stanowita jeden ze zna-
czacych elementéw biznesowej uktadanki''®. W wielu krajach
istniejg rowniez rozwigzania podatkowe pozwalajgce na odlicze-
nie od podatku darowizny dziet sztuki dla muzedéw lub organi-
zacji pozytku publicznego. Rozwigzanie, ktére w zamys$le miato
umozliwi¢ muzeom pozyskiwanie nowych eksponatow, stato sie
w pewnej mierze mechanizmem optymalizacji podatkowej dla
milionerow i miliarderéw. Im wyzszy przychod danej osoby, tym
bardziej wartosciowy obraz musi ona przekaza¢ do muzeum,
aby unikng¢ ptacenia podatku.

Posrednim dowodem na to, ze dzieta sztuki sg kupowane nie
po to, aby je podziwia¢, ale po to, by robi¢ na nich biznes, jest po-
pularnos¢ magazyndéw bezctowych, do ktorych trafiajg dzieta za-
kupione przez ultrabogatych inwestoréw. Jednym z takich maga-
zynow jest Geneva Freeport w Szwaijcarii, w ktérym w 2013 roku
znajdowato sie okoto 1,2 miliona egzemplarzy dziet sztuki — naj-
wieksza galeria, ktérej nie mozna zwiedzi¢"®. Nikt na te dzieta
nie patrzy i nikt ich nie podziwia, po prostu czekajg spokojnie

"7 https://www.artandobject.com/news/how-money-laundering-works-ar-
t-world (dostep: 12.02.2021).

"8 https://news.artnet.com/art-world/panama-papers-tax-dodging-super-
rich-465305 (dostep: 12.02.2021).

"9 https://www.nytimes.com/2016/05/29/arts/design/one-of-the-worlds-gre-
atest-art-collections-hides-behind-this-fence.html (dostep: 12.02.2021).
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na odpowiednig wycene i moment, aby sie przyczyni¢ do finan-
sowego sukcesu swojego wiasciciela. Wyceny takie przepro-
wadzane sg przez zawodowych rzeczoznawcow, ktérzy swojg
wiedzg i doswiadczeniem potwierdzajg wysokg zwykle wartos¢
danego dzieta. Nietrudno sie domysli¢, ze nikt nie zatrudni rze-
czoznawcy, ktéry przypisuje sztuce zbyt matg wartos¢. Dlatego
dane szczodrych rzeczoznawcow predko sie rozchodzg wsérod
majetnych posiadaczy sztuki, ktérym zalezy na dobrze wyce-
nionych dzietach. Warto jednak zwréci¢ uwage, ze milioneréw,
ktorzy ze sporym prawdopodobienstwem bedg chcieli skorzy-
sta¢ z dobrodziejstw optymalizacji podatkowej poprzez sztuke,
ciggle przybywa, dlatego wybrane dzieta sztuki bedg zapewne
zyskiwac wartos¢. Problemem pozostaje jedynie to, czy beda to
dzieta z kolekcji drobnych inwestoréw.

Liczba milioneréw (w min osdéb)
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Liczba os6b z majatkiem netto wiekszym niz milion dolaréw
Zrédito: opracowanie wlasne na podstawie raportu
,Global Wealth Report 2019”, Credit Suisse.
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Jesli chcesz inwestowac w sztuke i sgdzisz, ze za 20 lat w mo-
dzie beda: kubizm, konstruktywizm czy impresjonizm, to nawet je-
Sli strzelisz w trend na topie, niekoniecznie oznacza to, ze trafisz
w artystéw wybranych przez insideréw do odniesienia sukceséw
na tym dosyc¢ specyficznym rynku. Tym samym dzieta w twojej ko-
lekcji nie muszg da¢ spektakularnych stdop zwrotow. Dlatego jesli
wsrdd twoich znajomych nie ma wiascicieli topowych galerii czy
domow aukceyjnych, raczej NIE INWESTUJ w sztuke.

Jesli jednak potrzeba posiadania czegos$ wyjgtkowego jest u cie-
bie tak silna, ze nie mozesz sie powstrzymac od zakupu jakiegos
dzieta, wybierz przynajmniej cos, co nie bedzie szpeci¢ sciany.



